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Flesz rynkowy: Czas na sprzedaz akc;ji?

W tym tygodniu, Jakub Wojciechowski, Analityk Biura Doradztwa Inwestycyjnego,
sprawdza ile prawdy jest w powiedzeniu ,sell in May and go away”, ktére na poczatku
maja czesto pada z ust inwestorow. Aby znalezé odpowiedz na pytanie czy
rzeczywiscie maj to czas, kiedy nalezy zaczgé sprzedawaé akcje, ekspert Citi
Handlowy przyglada sie zachowaniu gietdy w USA, analizujgc przecietng stope
zwrotu od 1950 roku oraz sprawdza zachowanie polskiego rynku akcji w ciggu
ostatnich 15 lat.

- Amerykanski indeks S&P500 w ciggu ostatnich kilkudziesieciu lat zyskiwat w 6
kolejnych, losowo wybranych miesigcach od listopada do kwietnia ok. 4,8%. W
okresie od maja do pazdziernika stopa zwrotu byta ponad dwukrotnie nizsza.
Rzadziej widzielismy tez same wzrosty. — méwi Jakub Wojciechowski.

Podobng prawidtowos¢ zauwaza na krajowym rynku, obserwujgc zachowanie
indekséw gietdowych we wspomnianych okresach za ostatnie 15 lat. - W przypadku
polskich duzych spotek, miesigce maj — pazdziernik przynosity inwestorom strate
Srednio w wysokosci prawie 1,6%. Od listopada do kwietnia inwestor zarabiat
przecietnie prawie 7%. Z podobng sytuacjg mieliSmy do czynienia w segmencie
matych i Srednich spotek — ttumaczy analityk Citi Handlowy.

Chociaz Jakub Wojciechowski zauwaza zalezno$¢, uspokaja ze to jedynie statystyka
bazujgca na historii, ignorujgca otoczenie makro i mikro badanego okresu. Co wiec
przyniosg najblizsze miesigce? - W przypadku polskiego rynku, zachowanie
indeksow moze wpisac sie w ten statystyczny obraz. Do czynnikOw ryzyka nalezg
obecne zawirowania na Ukrainie ireforma OFE. Duzo przychylniej patrzymy za to na
wybrane rynki zagraniczne. Okazji inwestycyjnych poza Polskg, np. w strefie euro,
czy na niektorych rynkach wschodzgcych jest duzo — mowi ekspert Citi Handlowy i
ocenia, ze najblizsze miesigce dla wspomnianych rynkdw mogg okazac sie udane.

Caty materiat video dostepny na kanale Citi Handlowy na youtube.pl pod LINKIEM.
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Bank Handlowy w Warszawie SA to jedna z najwiekszych instytucji finansowych w Polsce, oferujgca
pod markg Citi Handlowy bogaty i nowoczesny asortyment produktéw i ustug bankowosci
korporacyjnej, inwestycyjnej i detalicznej. Bank Handlowy obstuguje 20 tys. klientdw korporacyjnych i
851 534 klientéw indywidualnych poprzez nowoczesne kanaty dystrybucji oraz sie¢ 87 oddziatéw. W
skfad grupy kapitatowej Banku wchodzg takie podmioty jak: Dom Maklerski Banku Handlowego i
Handlowy Leasing. Przynalezno$¢ do Citigroup, najwiekszej na $wiecie instytucji finansowej,
zapewnia klientom Banku Handlowego dostep do ustug finansowych w ponad 100 krajach.
Dodatkowe informacje mozna uzyskac¢ na stronie internetowej www.citihandlowy.pl.

Citi (NYSE:C) to wiodaca globalna instytucja finansowa, majgca okoto 200 milionéw klientéw w ponad
140 krajach. Poprzez swoje dwie odrebne jednostki operacyjne: Citicorp i Citi Holdings, Citi obstuguje
klientéw indywidualnych, korporacyjnych, rzgdowych i instytucjonalnych zapewniajgc im bogaty
wachlarz produktow i ustug finansowych w zakresie bankowosci detalicznej, bankowosci korporacyjnej
i inwestycyjnej, ustug maklerskich i zarzgdzania aktywami. Dodatkowe informacje mozna uzyskac na
stronie internetowej www.citigroup.com lub www:.citi.com.
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